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REGULAMIN PRZETARGU
Obowiązujący w JSW Szkolenie i Górnictwo Sp. z o.o. 
na zadanie:
„Zakup i dostawa: 

· pięciu agregatów pompowych pneumatycznych przeznaczonych do tłoczenia przy pomocy sprężonego powietrza środka pianotwórczego w stosunku mieszania żywicy mocznikowo – formaldehydowej do katalizatora 1:1,
· trzech agregatów pompowych do przetłaczania spoiw mineralno – cementowych,
· czterech agregatów pompowych pneumatycznych przeznaczonych do tłoczenia przy pomocy sprężonego powietrza środka pianotwórczego w stosunku mieszania żywicy mocznikowo – formaldehydowej do katalizatora 4:1.”
W związku z obostrzeniami związanymi z rozprzestrzenianiem się koronawirusa SARS-CoV-2 przetarg zostaje przeprowadzony bez udziału osobistego Oferentów. Przetarg prowadzony jest za pomocą poczty elektronicznej, dopuszczalny jest również kontrakt telefoniczny.
1. Oferta składa się z dwóch części: części technicznej oraz części handlowej znajdujących się w odrębnych kopertach wewnętrznych oznakowanych zgodnie z zapisami w SIWZ.

2. Oferenci przystępujący do przetargu zobowiązani są do wpłacenia wadium. Wysokość oraz sposób wniesienia wadium określone są w ogłoszeniu o przetargu.

3. Przetarg nieograniczony jest przynajmniej czteroetapowy.

4.  I i II etap polega na otwarciu ofert z częścią techniczna, badaniu ofert i warunków przetargu. 

5. III i IV etap polega na otwarciu ofert z częścią handlową, obejmuje negocjacje cenowe.

6. Przetarg ma charakter niejawny.
7. Oferenci wyznaczają upełnomocnionych przedstawicieli na czas trwania przetargu przedkładając w części technicznej oferty dane upełnomocnionego przedstawiciela Oferenta. 

8. W toku postępowania przetargowego, wezwania i zawiadomienia Komisji kierowane są do Oferentów drogą elektroniczną, na adres e-mail wskazany w ofercie technicznej.

9. Do przeprowadzenia przetargu powołana jest Komisja Przetargowa składająca się 
z Przewodniczącego, sekretarza, pozostałych członków komisji w tym m.in.: osoba 
z wykształceniem technicznym, prawnik i ekonomista.  

10. Za kontaktowanie się z Oferentami drogą elektroniczną odpowiedzialny jest Przewodniczący Komisji.
11. Komisja Przetargowa otrzymuje od Zarządu Zamawiającego wysokość nakładów (tzw. cena maksymalna) jakie przewidziano ponieść na przedmiot przetargu.

12. Komisja Przetargowa ma w obowiązku dążyć do osiągniecia jak najkorzystniejszej oferty przetargowej zgodnie z kryterium ceny tj. osiągnąć jak najniższą  cenę z zachowaniem zasady nieprzekroczenia maksymalnych nakładów jakie Zamawiający przewidział ponieść na przedmiot przetargu.
13. I etap realizowany jest w dniu wyznaczonym przez Komisję Przetargową jako termin otwarcia ofert. Komisja realizuje zadania kolejnych etapów w wyznaczonych przez siebie terminach, powiadamiając Oferentów mailem o kolejnych etapach z co najmniej jednodniowym wyprzedzeniem. Zakończenie przetargu planowane jest w okresie nie dłuższym niż 14 dni od daty pierwszego dnia przetargu. 

14. W I etapie przetargu, Komisja bez udziału Oferentów:

· stwierdza prawidłowość ogłoszenia przetargu,

· ustala liczbę złożonych ofert,
      Następnie Komisja odczytuje nazwy Oferentów, otwiera część techniczną oferty i      
      sprawdza, czy oferta techniczna zawiera wszystkie wymagane załączniki opisane w SIWZ.

15. Po zakończeniu I Etapu, Komisja powiadamia Oferentów drogą elektroniczną o:

1) ilości złożonych ofert,

2) nazwie Oferentów.

16. W II etap Komisja dokonuje tzw. Badania ofert – części technicznej.

Badając oferty Komisja przetargowa:

1) Wzywa Oferentów do uzupełnienia oświadczeń i dokumentów brakujących lub złożonych w postępowaniu przetargowym, wyznaczając w tym celu odpowiedni termin.

2) Wzywa Oferentów do wyjaśnienia treści oferty, jak i wyjaśnienia treści złożonych w postępowaniu oświadczeń oraz dokumentów wyznaczając w tym celu odpowiedni termin.

3) W razie konieczności wzywa Oferenta do okazania oryginału dokumentu przedłożonego jako kopia wraz z ofertą.

4) Wzywa Oferentów w wyznaczonym terminie do poprawienia 
w ofercie:

·  oczywistych omyłek pisarskich,

· oczywistych omyłek rachunkowych, z uwzględnieniem konsekwencji rachunkowych dokonanych poprawek.
· Innych omyłek polegających na niezgodności ofert z ogłoszeniem, niepowodujących istotnych zmian w treści oferty.
  Wszelkie uzupełnienia, realizowane są przez upełnomocnionych przedstawicieli Oferentów. Komisja uważa za wiążące otrzymanie skanów dokumentów, oświadczeń, wyjaśnień drogą elektroniczną. Dokumenty muszą zawierać klauzulę "za zgodność z oryginałem" umieszczoną na każdej stronie dokumentu wraz z datą i czytelnymi podpisami osób uprawnionych do potwierdzania dokumentów za zgodność ich z oryginałem. 

17. Komisja Przetargowa odrzuca ofertę, jeżeli:

1) Została złożona po wyznaczonym terminie,

2) Została złożona w innym miejscu niż wskazane w ogłoszeniu,

3) Nie zostało wniesione wadium lub wadium zostało wniesione w sposób nieprawidłowy,

4) Nie odpowiada ogłoszeniu o postępowaniu – zawiera błędy, których nie można sprostować w trybie przewidzianym w pkt. 15 ppkt. 4),
5) Nie zawiera wymaganych załączników przewidzianych w postępowaniu przetargowym,

6) Oferent nie wyraził zgody na poprawienie omyłek, o których mowa w pkt. 15 ppkt. 4),

7) Inwestor wymieniony w referencjach poinformuje o nienależytym wykonaniu przedmiotu umowy,

8) Oferent nie później niż trzy lata przed datą przetargu naruszył obowiązki zawodowe, w szczególności gdy Oferent z przyczyn leżących po jego stronie nie wykonał lub nienależycie wykonał umowę zawartą z innym Zamawiającym,

9) Co do Oferenta wydano postanowienie o ogłoszeniu upadłości lub postawiono w stan likwidacji. 

W takim wypadku Koperta z częścią handlową nie będzie otwierana. Komisja powiadamia Oferenta o nie zakwalifikowaniu jego oferty do III etapu.

18. Po zakończeniu etapu II Komisja Przetargowa informuje Oferentów o zakwalifikowaniu się lub niezakwalifikowaniu się Ofert do III etapu przetargu. Komisja informuje Oferentów, których Oferta została przyjęta o terminie przeprowadzenia etapu III tj. otwarcia ofert handlowych.

19. III etap – otwarcie części handlowej. W tym etapie przetargu Komisja Przetargowa otwiera koperty z częścią handlową Oferentów. III etap przetargu realizowany jest następująco:

1) Komisja Przetargowa bada oferty handlowe pod kątem ich zgodności z wymogami przetargu zawartymi w SIWZ niniejszego przetargu, 

2) Oferta handlowa oceniana jest zgodnie z kryterium ceny. Za ofertę najkorzystniejszą uznaje się ofertę z najniższą ceną. 

3) Cena ustalona przez Zarząd Zamawiającego jaką przeznaczono na realizację danego przedsięwzięcia (cena maksymalna) jest jawna wyłącznie dla Komisji Przetargowej.

4) Komisja Przetargowa decyduje o ewentualnym ujawnieniu ceny maksymalnej na potrzeby negocjacji ceny.

5) Komisja Przetargowa może dokonać wyborów ofert na poszczególne dostawy z zachowaniem zasady wyboru najniższej ceny do dalszego postępowania przetargowego.

20. Po zakończeniu etapu III Komisja Przetargowa informuje Oferentów o zakwalifikowaniu się lub niezakwalifikowaniu się Ofert do IV etapu przetargu. Komisja Przetargowa informuje oferentów, których Oferta została przyjęta o terminie przeprowadzenia etapu IV tj. negocjacji ceny.
Komisja podaje drogą elektroniczną do wiadomości Oferentów warunki oferty najkorzystniejszej, nie podając danych Oferenta który ją złożył. Oferenci w terminie wskazanym przez Komisję przesyłają drogą elektroniczną zmianę oferty handlowej, obniżając bądź podtrzymując cenę. 
21. Po zapoznaniu się z nowymi cenami Komisja Przetargowa dokonuje wyboru oferty z niższą ceną. Jeśli jednak ta cena jest wyższa od ceny maksymalnej, jaką Zamawiający jest w stanie zapłacić Komisja Przetargowa przeprowadza V etap tzw. dodatkowych negocjacji ceny. 
22. W ramach dodatkowych negocjacji (etap V), Komisja Przetargowa realizuje:

1) warunkami wywoławczymi do skorygowania oferty handlowej  jest cena maksymalna, którą Komisja otrzymała od Zarządu Zamawiającego.
2) Oferenci w terminie wskazanym przez Komisję Przetargową przesyłają drogą elektroniczną zmianę oferty handlowej,

23. Postanowienia regulaminu stosuje się również w przypadku wystąpienia tylko jednej oferty. Komisja Przetargowa ma w obowiązku przeprowadzić negocjacje cenowe tj. min. etap IV. 

24. Po zakończeniu etapów negocjacji ceny, Komisja Przetargowa przedkłada Zarządowi Spółki protokół z przeprowadzonego przetargu, w tym wnioski dotyczące wyboru dostawcy celem podjęcia decyzji.
25. Ostateczną decyzję o wynikach przetargu podejmuje Zarząd Spółki w drodze uchwały. 

26. Oferent, który wygra przetarg zobowiązany jest do zabezpieczenia należytego wykonania umowy w sposób określony w ogłoszeniu o przetargu. 

27. Oferenci, którzy brali udział w postępowaniu przetargowym, a których oferta nie została wybrana otrzymają zwrot wadium na konta bankowe do 5 dni od daty zamknięcia postępowania przetargowego tj. podjęcia uchwały przez Zarząd Spółki.
28. Zamawiający zatrzymuje Wadium jeżeli:
1) Oferent, którego oferta została wybrana odmówi podpisania umowy na warunkach określonych w ofercie.
2) Oferent, którego oferta została wybrana i podpisanie umowy stało się niemożliwe z przyczyn leżących po stronie Oferenta.
3) Oferent cofnął lub zmienił ofertę po terminie składania ofert.
29. W przypadku podjęcia decyzji o unieważnieniu przetargu Zamawiający zwraca wadium Oferentom bez zbędnej zwłoki. 
30. W przypadku, gdy Oferent, którego oferta została przyjęta nie podpisze umowy                      na warunkach oferty, która została przyjęta, Zarząd może wybrać kolejną ofertę,             która mieści się w granicach nakładów jakie Zamawiający zaplanowała ponieść z tytułu niniejszego postępowania przetargowego.

31. Po zawarciu umowy z wybranym Oferentem, lub po jego unieważnieniu, Zamawiający podaje do informacji wyniki przetargu, publikując przedmiotowe informacje na stronie internetowej Zamawiającego w zakładce przetargi – wyniki przetargów. 
32. Za opracowanie oferty nie przysługuje wynagrodzenie, oferta nie podlega zwrotowi.

33. Zamawiającemu przysługuje prawo do swobodnego wyboru ofert lub unieważnienia postepowania bez podania przyczyn na każdym etapie postępowania przetargowego. 
34. Z tytułu odrzucenia ofert (na każdym etapie postepowania przetargowego) lub braku wybrania złożonej oferty lub unieważnienia przetargu, Oferentowi nie przysługuje żadne roszczenie przeciwko Zamawiającemu.

35. Oferty będą ważne, co najmniej przez okres 60 dni od terminu ich złożenia. 


